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Nachwuchskraft im Handel 2024 werden!

NEUWIED

Einsendeschluss: 26. April 2024

Wir bieten Euch zwei Optionen zur Bearbeitung an: Aufgabenstellung 1: Schriftlich/Présentation,
Aufgabenstellung 2: Videoprésentation

®oe Aufgabenstellung Option 1: Schriftlich/Prédsentation:
Laut einer Studie des Handelsverband Deutschland nimmt das Interesse an Halloween bei den Kundinnen und Kunden in
Deutschland immer weiter zu. Daher beschdéftigst du dich ndher mit diesem Thema und mdchtest deine Kundschaft dariber
informieren, dass du aus diesem Bereich in deinem Sortiment Uber eine umfangreiche Artikelauswahl verfigst. Mit deiner
geplanten Werbekampagne mochtest du auch neue Kundinnen und Kunden gewinnen. Da die digitale Transformation im
Lebensmitteleinzelhandel eine grofie Rolle spielt entscheidest du dich dafir, die Werbekampagne im Sinne des Digital
Marketing durchzufihren.

1. Aufgabe (5 Punkte)

Nenne eine Zielgruppe, welche du mit der geplanten Werbekampagne erreichen mdchtest, und begrinde deine Wahl.

(max. 0,5 Seiten)

2. Aufgabe (25 Punkte)

a) Erldutere drei Moglichkeiten aus dem Bereich des Digital Marketing, mit denen ein Lebensmitteleinzelhandelsunter-
nehmen die dargestellte Zielgruppe zielfihrend erreichen kann. (max. 1 Seite) (15 Punkte)

b) Beschreibe zwei unterschiedliche Instrumente/Mdglichkeiten, mit denen du ermitteln kannst, ob die von dir gewdhl-
ten Marketingméglichkeiten durch die Verbraucher:innen wahr- bzw. angenommen wurden. (max. 0,5 Seiten) (10 Punkte)

3. Aufgabe (15 Punkte)

Selbstversténdlich spielt das Marketingbudget fir deine Planungen eine Rolle. In diesem Zusammenhang interessierst du

dich fir den Customer Lifetime Value. Hierbei handelt es sich um den Betrag, den du fir die Gewinnung einer/eines neuen

Kundin/Kunden aufwenden kannst.

Folgende Daten liegen dir vor:

Du weiBit, dass ein/e Kundin/Kunde bei dir im Durchschnitt 10 Jahre lang einkauft. Hierbei kauft ein/e Kundin/Kunde bei dir

im Unternehmen einmal im Jahr Halloweenartikel fur 150,00 Euro ein. Ihr Deckungsbeitragssatz liegt bei 30%. Du hast ge-

plant, mit deiner Werbekampagne 500 neue Kundinnen/Kunden zu gewinnen.

a) Berechne anhand der vorliegenden Daten das Marketingbudget, was du fir die Gewinnung der 500 neuen Kun-
dinnen/Kunden ausgeben kannst.

b) Aufgrund besserer Einkaufkonditionen erhoht sich dein Deckungsbeitrag um 20%. Berechne das nun mdgliche Marke-
tingbudget, fir die gleiche Anzahl an Kundinnen/Kunden.

Fir die volle Punktzahl ist der vollstéindige Rechenweg erforderlich. Bei der Berechnung kénnen Zinseffekte ver-

nachldssigt werden.

Deine Losungen stellst du in einer aussagekrdftigen (Schriftgroe mindestens 22, Visualisierung, Seitenzahlen, logische

Struktur, Quellenverzeichnis etc.) Power-Point-Prdsentation oder Uber eine anderen Présentationssoftware dar. Deine Pré-

sentation I&dst du als PDF-Datei im entsprechenden Portal hoch. (5 Punkte)

®oe Aufgabenstellung Option 2: Videoprésentation
Gestalte eine Themenweltplatzierung fur die Osterfeiertage. Stelle uns deine Themenweltplatzierung in einem kleinen Video
vor. Erklgre uns in deinem Video, wie du bei der Umsetzung von deiner Themenweltplatzierung vorgegangen bist und
begrinde uns deine Vorgehensweise. Bevor du uns deine Platzierung erklérst, stellst du dich bitte zu Beginn deines Videos
selbst kurz vor (Name, Filiale, Werdegang im LEH und warum hast du dich fir den LEH entschieden hast).
Dein Video sollte zwischen 2 bis max. 3 Minuten lang sein.
Beurteilungskriterien: Zeitmanagement, Selbstprdsentation, Rhetorik, fachliche Korrektheit und Begrindung, digitale
Umsetzung

Bitte lade das PDF deiner Prasentation oder dein Video zusammen mit der Einverstéindniserkldrung bis spétestens 26. April 2024 unter
www.rundschau.de/fitifortrade/mitmachen/als-Kandidat hoch oder sende die Unterlagen und dein Foto (Portrait) per Wetransfer oder
E-Mail an service@fitfortrade.de. Viel Erfolg!



